
     2부 지적 전투력을 극대화하는 50가지 철학∙사상 

01 타인의 시기심을 관찰하면 비즈니스 기회가 보인다 

∙르상티망 : 약한 입장에 있는 사람이 강자에게 품는 질투, 원한, 증오, 열등감 등이 뒤섞인 
감정
∙르상티망에 사로잡힌 개인은 그 상황을 해결하기 위해 다음과 같은 반응을 보인다.
 - 르상티앙의 원인이 된 가치 기준에 예속, 복종한다.
 - 르상티앙의 원인이 된 가치판단을 뒤바꾼다.
∙르상티망을 품는 개인은 르상티망을 해소하기 위해 상품을 구입하기 때문에  르상티망을 새
로 만들어 내면 낼수록 시장의 규모 또한 커진다. 자신이 무언가를 원할 때, 그 욕구가 ‘진짜’ 
자신의 순수한 마음에서 비롯된 것인지 혹은 타인이 불러일으킨 르상티망에 의해 가동된 것인
지 판별해야 한다.
∙르상티망의 원인이 된 열등감을 노력이나 도전으로 해소하려 하지 않고 열등감을 느끼는 원
천인 ‘강한 타자’를 부정하는 가치관을 끌어내 자신을 긍정하려는 사고관이 있다. 르상티망을 
가진 사람은 르상티망에 기인한 가치판단의 역전을 제시하는 언론등에 의지하는 경향이 있다.
∙가치판단의 역전이 단순히 르상티망에 기인한 것인지, 더 숭고한 문제 의식에 뿌리를 둔 것
인지 우리는 잘 판별해야 한다.
  
  부를 경멸하는 것처럼 보이는 사람들을 너무 신용하지 않는 것이 좋다. 부를 얻을 가망이   
 없는 사람들이 부를 경멸하기 때문이다. 그러한 사람들이 부를 얻게 되면 그들만큼 상대하기
 곤란한 사람은 없다. 
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